STARTAP

zmi, hadafleri, arzulari onu istadiyi yera
egatirib. Deyir ki, bir isa basladinsa, miitlaq

sonuna gadar getmalisan. Ortada dayan-
dinsa, batirsan. Ona géra, startap diinyasinda
?yarimg¢iq saxlamaq” anlayis yoxdur. Ya basla,
sona gadar get, ya da baslama: *Xayallarini genis
carcivada diisiinmalisan. Masalan, hazirladigimiz
bu startap 6lkanin deyil, qalaktikanin problemleri-
ni diizaldacak deya diisiinsan, an pis halda, han-
sisa 6lkanin problemini diizaldirsiniz”.

Musahibimiz dlinyaya ¢ixan "Ticketsetup” (Elektron bi-
let sistemi) layihasinin muallifi ve bas icra¢i direktoru Par-
vin ©mirovdur.

Baki Ddévlat Universitetinin tetbiqi riyaziyyat ve igtisadi
kibernetika fakultesini bitirib. Hemin ixtisas tGzre magistra-
tura ve aspiraturada tehsilini davam etdirib. ilk giinden de
Oz ixtisasi uzrs islayib.

rini gértrdl, ham da vebsaytlar dizaldirdi. Sifariglordan bas-
ga 6z proyektlarimiz olurdu. O vaxt bels termin olmadigina
gobra, onun startap oldugunu bilmirdim. Masslan, hotel.az.
startapi ile 32 otelle miiqavilemiz var idi. Har bir otel biza 20-
30 faiz 6denis edirdi, onlarin bron sistemini qurmusduqg. Her
sey ugurlu alinirdi, amma bir sey yadimizdan ¢ixmisdi ki, glo-
bal bazarda biza raqib var.

360.az. 2006-ci ilds ilk defe Azerbaycanda 360 deracalik
foto ¢okirdik. Bakida olan minlarle obyektleri ¢cakdik. Qoyulan
pulu gat-gat artiq ¢ixardig. Daha sonra disindum ki, els bir
is ortaya qoymaliyam ki, bu startap beynaslxalg bazar Gglin
nazarde tutulsun. Amma konkret ideyam yox idi. Ikinci sirke-
ti tosis etdim. Bu sirkatin adi "infotouch” idi. Sloganimiz isa
*informasiyaya toxun” adlanirdi. Biz interaktiv hallar dlizaldir-
dik. 2006-ci ilds ilk dafe olaraq Azarbaycanda sensor kiosk-
lar hazirladiq. O kiosklarin satisindan elave, istehsalini edir-
dik. O vaxt Azerbaycandan Gircustana, Turkiyaye sensorlu
kiosk ixrac etmak fantastik idi. Bunu sirkatlera da satirdiq.
Har malin ¢ixisi va girisi bir kod altinda olur. Gémrikda onun
kodu yox idi, bizim mal aylarla orada galirdi. Hetta bir vazifeli
adam Ustime qisqirdi ki, bu nadir, sen deklorasiyani diizgiin

“llk maasin hayacani
0 3dar gozal idi kil...”

Parvin ©Omirov: “Xayallarin dar ¢arciveds olanda,
hadafin, gordiydn ig, hatta natice da Kigik olur”

- internetin mashur olmadigi bir dévrde bu sahays
maraq nece yaranib?

- llk dafe 7-ci sinifde komputers maraq géstarmisem. Ya-
dimdadir, Sumqayitda azad igtisadi zona yaratmagq istayirdi-
lar. Ik addim olaraq, elmi-tadgigat miessisasina pulsuz inter-
net ¢akdilar ve miassisanin daxilinde komputer kurslari agdi-
lar. Bu sahaye mani ybnalden ilk musllimim Mahir Vakilov
olub. Kurslarda standart olaraq U¢ program - Word, Excell,
Windows 6yradirdilar. Bununla kifaystlenmirdim. Anladim ki,
mani daha ¢ox internet saytlar celb edir. Internetdan istifada
Ugln de yaxs! serait yaradiimisdi. Gece-giindiiz sayt yarat-
mag disundrdim. 7-ci sinifde ilk saytimi dizsltdim. O vaxt
onu internets yerlasdirib, hamiya géstarirdim. Ondan sonra
gerar verdim ki, man bu sahads ixtisaslasmaliyam. Valideyn-
larima de minnatdaram. Har valideyn usagi dizgln yénlendi-
ra bilmir. Onlar mans inandilar va yeni bir sahays istigamat-
landirmakdan ¢akinmadiler. O vaxt kurslara gedir, informati-
ka darsinde muallimda sahv tuturdum. Misllim mana deyirdi
ki, san derse gelme, "5” alacagsan.

- Hale 18 yasinizda ilk internet sirkstinde iglomaya
baslamigsiniz. Maraqlidir, IT sahasinda ilk maasinizi neca
xatirlayirsiniz?

- Evde derslerime hazirlagirdim. Hem de paralel olaraq
radio dinleyirdim. Verilisin ortasinda reklam getdi ki, "Intrans”
sirketi vebmasterleri ise devet edir. Miracist etdim ve ise qe-
bul edildim. llk maagim 100 dollar idi. Telsbs Gglin 100 dollar
kifayst gader ¢ox puldur. llk defe pulu slims alanda inanmir-
dim. Isde matbexe getdim. Teklikde diggstle pulu agib baxir,
sevinirdim. llk maasin hayacani o qadar gézal idi ki... bundan
sonra karyeram basladi. Man indiye gadar basqga heg bir sa-
hade islomemisem. Yaxsi maagl tokliflar olub, amma isimi o
geder sevirem ki, ayrila bilmiram.

- IT sahasinda trendi izlomak o qader ds asan deyil.
Hear daqiga yeniliklor, dayisikliklar olur. IT-nin siiratine ca-
ta bilirsinizmi? )

- IT genis anlayigdir. Informasiya texnologiyalari bu gin
har yerda var. IT mltexassisi muxtslif sahslerde ixtisaslagir -
programgl, sistem adminstratoru, dizayner. Men konkret ola-
raq bunlarin heg biri deyilom. Amma hamisindan bir az tecri-
bam olub. Dlzdur, inkisaf har dagige var.
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doldurmamisan. Savadl oglansan, amma idxalla ixracin fer-
gini bilmirsan. Inana bilmirdilar ki, bu mal Azarbaycanda is-
tehsal olunub xarice gedir. O proyekt cox ugurlu oldu. Dostum
Camal Hesenovla bir yerde maraqli biznes proyektlerimiz
olub. Bizim bir mehsulumuz var idi - restoran programlarinin
avtomatlasdiriimasi. Restoran sahibi bunu bizden alirdi, res-
toraninda her bir seyi avtomatlasdirirdi. Biz onu qurduq va
satmaga basladiq. Restoranlar ilk defe bize inamsiz yanasir-
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dilar. Man dusindim ki, bize inanmalari tGgtin bunu yerli mal
kimi deyil, xarici mal kimi teqdim etmaliyik. Dostum bize k6-
mak etdi, bu layiheni Ingiltarads patentlesdirdik. Eyni mali
yeni simada bazara saldiq. Tesavvir edin, onda daha ¢ox
inandilar, biznesimiz bire-bes artdi. Azerbaycan mehsulu de-
yonds, inkar edirdiler. Deyanda ki, biz Ingilters istehsaliyiq, o
zaman bah-bahls alirdilar. O vaxt ingilis bazarinda monopo-
list var idi, biz onunla reqabst aparirdiq, giymatlerimiz de fer-
qli idi. Indi dugtintirem ki, Ingilterede bazarlarini sllerindan al-
magla béyuk cesarat gdstermisik. Bu illar arzinde na bdylk

soehvim o olub ki, distindiyum butin ide-

Qlobal diinyada her an, har sey dayisir. Bu-
rada san garsina magsad qoymamalisan ki,
maen mutleq trenddan geri galmamaliyam.
Seni trends magsadin yox, daxili havesin
va sevdiyin ig gatire bilar. Isini sevirsenss,
istar-istemaz onunla masgul olursan, ten-
densiyani gdére bilirsen. Yeni sen bu sahe-
ya "man trends catmaliyam” dusiincesi ilo
galsan, bunu bacarmayacaqgsan. 5 il énca
har sey forqli idi. Bir startap yaratsan bels,
onu har gunln realhgina uydunlasdirmag:
bacarmalisan. Mesalen, man iki ilden sonra
neler bas veracayini texmin edirem. Bir il
sonrasina gadar planim mdvcuddur.

- 2004-cii ildan ugurlu startaplara im-
za atmisiniz...

- 2004-cu ilde 6z sirketimi qurdum. 22
yasim var idi. Islayirdim ve paralel olaraq
sirkatim var idi. O vaxt els proyektlor edir-
dik ki, onlarin hamisi Azearbaycanda ilk
olub. Sirkstimiz asasan reklam, grafik isle-
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yalari tekce yerli bazara tetbiq etmisem.

- Bas diinyaya cixmaga hazirlasan
ticketsetup nece yarandi?

- Bir defe Igerigehare getmisdim, ba-
yaq qeyd etdiyim sensor kiosklari taklif
edirdim. Sonra aramizda yaxs!I munasi-
bat formalasdi. Onlar mana dedilar ki, bi-
zim real problemlarimiz var, san hall eda
bilersenss, cox yaxsi olar. Dediler ki, is-
toyirik bilet satisini avtomatlasdiraq ve
soffaflagdiraq. Geldim evde dusindim,
analiz etdim. Qlobal bazara baxdim ve fi-
kirlegdim ki, bununla ¢ox boytik igler go-
re bilerik. llk misterim ds onlar oldu. Cox
ucuz ve simvolik regemls razilagdim. llk
gazancimin hamisini sistema yatirdim.
Manim u@urlu-ugursuz muxtalif proyekt-
larim olub. Amma son 5 ilda sirf elektron
bilet sistemi ile masgulam. Qururla deys
bilerem ki, elektron bilet sistemini Azar-
baycanda ilk defe biz qurmusug. Digerle-

rinden fargli olaraq, bunu yaradanda artiq bilirdim ki, global
mahsuldur.

- Ticket setup startapinin asas xiisusiyyatlari nadir?

- Adindan da gérinduyu kimi, bilet ve onun qurasdiriima-
sidir. Bilet satisini farq etmaz - onlayin biletdir, yoxsa kassa-
dan alinib, tam olaraq avtomatlagdirir. Satig (i¢ merhsleden
ibaretdir. llk merhele bileti yaradirsan. Ikinci merhale bileti
satirsan, guncu merhale yoxlayirsan. Daha sonra satmaq
Uclin bizdse 7-8 satis kanal var. Yoxlama prosesinin 6zinin
do 7-8 imkani var. ©n primitivi aplikasiyani yiklayib telefo-
nun ekrani ile bileti 300 milli saniyada yoxlamagq olar. Biletlor-
le bagli mixtslif hesabatlar olur. Hansi valyuta ile, nege bilet
satildi, hamisina baxmaq mumkuindur. Bilet satigi ile bagh
agila na galirse, biz bunu tatbiq edirik.

- Bu vaxta qadar na gadar bilet satilib?

- 1 milyon 700 minden ¢ox bilet bizim sistem vasitasi ilo
satilib. Sistemdsa 12 milyondan ¢ox ddvriyys olub. Ticketse-
tup Amerikada geydiyyatdan kegib. Bas ofisimizi ise Berlin-
de qurdug.

- Ham da Almaniyada ilk rezidentlik alan startapdir. Ne
ticin Sirkati Amerikada patentlasdirib Almaniyada bas
ofisini yaratdiniz?

- Almaniyada startaplara destek qrupu var. Onlar bize mi-
raciet gonderibler ki, orada iglayek. U¢ aydir Berlinde idim.
Onlarla gériigends bizim ideyalarla tanis oldular ve destek ol-
magq istadiler. Uzunmiddatli viza destayina yardimgi olurlar,
hatta iki il pulsuz ofis geraiti de yaradacaglar. Azsrbaycanda
da bize ¢ox imkan yaratdilar. Hazirda biz Innolandda aylasib,
bir gepik pul 6demadan ideyalarimizi yaradiriq. Startaplara
6lkemizin dastayi hiss olunur. Bundan 6nce "Baku Business
Factory”de fealiyyat gosterirdik. Onlarin da bize destayi var
idi.

Amerika bazari ¢cox zalim bazardir. Bir sirkstin reqibleri
cox olur. Onlarla basabas durmagq asan deyil. Amma Avropa
ela deyil. Avropada potensial musterilerimiz gcoxdur. Ona gé-
ra, iki il Avropa bazarina fokuslanirig, goydugumuz hadaflara
catdigdan sonra Amerika bazarina qayidacagiq. Hamginin
MBD o&lkalarinde ds islayirik. Mesalen, "Minsk Arena” bizim
sistemle iglayir. Almaniyada Berlin Filarmoniyasi, Azerbay-
canda Heydar Sliyev Markazi, Igarigahar, Qala qorugu Tic-
ketsetup sistemi ils islayir. Polsada, Cexiyada, Tirkiyads da
artiq bizim musterilerimiz var.

- Azarbaycanlinin yaratdigi staprtapdan xaricilerin is-
tifade etmasi yaqin ki, forqli hissdir?

- Bir defe Almaniyada otelds isleyirdim. Yanimda bir ne-
for oturmusdu. Komputerimin enerji doldurucusu ona mane
oldugu Ggun Gzr istedim, gérdum ki, rusdur. Onunla séhbat
etdik. Mena dedi ki, Azarbaycanda bu sahads bu deraceda
inkisaf olduguna inanmazdim. Ona izah etdim ki, bizim glo-
bal sistema ¢ixan ganclerimiz ¢coxdur. Teassuf edirom ki, on-
lar hale doe biza "bazar adami” kimi baxirlar. Hesab edirler ki,
biz bazarda ancaq terevez sata bilerik. Dlbatte terevez sat-
magq aylb is deyil, har pese dayarlidir. Lakin bizi yalniz o ra-
kursdan tanimalarini istemirem.

- Bu sahada tacriibasi olan bir insan kimi startapa ye-
ni baslayan goenclere ne demak istayardiniz?

- Tezoe baglayan insan ilk olaraq garar vermalidir ki, bu, la-
zimdir, yoxsa yox. Startap ele bir sahadir ki, san bu giin bas-
layib bir ilden sonra da pul gétiirmays bilersen. Buna vaxtini,
zamanini, hatta cibinda olan son qgepiyini de xarclomays ha-
zir olmalisan. Man bunlar defalerle etmisem. O marhalani,
teassuf ki, hami gbzleys bilmir. Startap da biznes kimi riskli-
dir. Tuta da biler, tutmaya da. "Filankasin startapi var, men
de baglayim?” fikri ile ise baslamayin. Bir isi basgladinsa, mut-
laq sonuna gadar getmalisan, ya da baslamamalisan. Ortada
dayandinsa, batirsan. Menim etdiyim sshvleri, istemazdim ki,
yeni baslayanlar etsinler. Ideyani fikirlesende genis carcive-
de dusinslnler. Masalen, distnsunler ki, dizeltdikleri star-
tap qalaktikanin problemlerini hall edecak. Belo dislnande
on pis halda hansisa 6lkanin problemini dizeldirsiniz. Xayal-
lari genis tutmalisan. Kicik plan qurdugda hadaf, gérduyin is,
hatta, natice da kigik olur. ©gar isinizi sevirsinizss va son ge-
piyinizi bele sorf etmaya hazirsinizsa, o startap 100 faiz ugur-
lu olacag.
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